
お問合せ先 ： ぐるなび大学事務局 ０１２０-４１-９６７２  【受付／平日10：00～18：00】 

FAX / 0120-30-9672 

下記申込み欄に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ願います。 お申込み〆切：２月２７日（月） 
※定員になり次第、締め切らせていただきます。 
開催2日前までに受講票をお送りします。当日ご持参下さい。 

15:10～16:10                  

14:00～15:00 

ウエディングの市場動向やトレンド、ユーザーニーズを把握。さらに他店舗の
二次会の打出し事例を確認しながら、提案力UPのヒントを確認した上で、 
自店舗の改善点を見つけ、お問い合わせ件数UP成約UPへつながるページ
作りについて学びます。 

ウエディング２次会セミナー 

11:00～12:00 

1 

 （ふりがな） 

 貴店名 

ＴＥＬ 

ご住所 （〒      －         ） 

ＦＡＸ（受講票送付用） 

（     ） 

（     ） 

弊社記入欄／弊社担当者名 

ご希望のプログラムにをご記入ください。 

（ふりがな） 

氏名 

（必須） 

役職 

（必須） 

役職 

（ふりがな） 

氏名 

加盟店 
ぐるなび番号 

例) ｆ123456 

／ なし 

／ なし 

ぐるなびに 
加盟していない 

１ ２ ３ 

お預かりした個人情報は、本セミナーにおける問合せ対応、受講票の発送・送信、参加状況の確認、各種ご連絡(電話またはメール)、個人を特定できないよう
に加工した統計情報の作成の為に利用いたします。会場で撮影させていただきました動画・画像は、大学セミナーを含む当社の営業活動に活用させていただ
きます。その他、個人情報に関する取扱いについては、当社プライバシポリシー（http://www.gnavi.co.jp/company/policy/）をご参照ください。 

参加無料 

23223・23224・23225・23226 

2017年3月2日（木） 会 場 日 程 ぐるなび大学 鹿児島会場 
鹿児島市東千石町1-38 アイムビル7F 

春宴会のメインとなる歓迎会・送別会。その売上アップの大きなカギとなる
ネット予約。活用法や集客成功店舗事例、トレンドデータをご紹介 
いたします。また、訪日外国人観光客4,000万人時代を見据え、 
受入体制の準備、売上を上げる為の具体的な取り組みを成功店舗事例を 
もとにお伝えします。 

春の歓送迎会に向けて、しっかりとメニュー戦略を立てましょう！ユーザーのメ
ニュートレンドや、メニューのABC分析から見えてくる商品群の傾向を確認し、
より売れる為のメニュー設定に広がるヒントを基礎的なワークを交えて考えま
す。 

ABC分析の基礎を学ぶ 

売れるメニュー戦略セミナー 

12:10～13:10 

歓送迎会＆ 
インバウンド対策セミナー 

※1月24日にANAクラウンプラザホテル福岡で開催致します  
「ぐるなび戦略共有会議 GON   MEETING 2017」の同名セミナーと同内容です。 
 

３ 

４ 

４ 

１ ２ ３ ４ 

春の商戦期を制する！ 春の商戦期を制する！ 

２ 

康正産業株式会社 
代表取締役 

肥田木 康正氏 

基調講演 

1968年創業以来、「ふぁみり庵はいから亭」「寿しまどか」を中心に、和食・焼
肉・回転寿司などを鹿児島・宮崎・熊本・大分に54店舗の飲食店を展開し、
年間500万人を集客。2013年7月には本格的にインバウンド対策と市場
拡大を行なうため、観光営業課を社内に新設。さらに2014年10月には『康
正寿司学校』をスタート。現在の参加者はのべ15,000人を超え、お食事だ
けではなく、「寿司握り体験」によるインバウンド集客に成功している。今回の
講演では、地域に根ざした同社の経営戦略とインバウンド事業への取り組み
について具体的にお話しいただきます。 

増加する外国人観光客の市場をつかむ！ 

～攻めのインバウンド対策～ 

歓送迎会・インバウンド・ウエディング 歓送迎会・インバウンド・ウエディング 

鹿児島県飲食業 
生活衛生同業組合  
理事長 

Ｗ 


