
お問合せ先 ： ぐるなび大学事務局 ０１２０-４１-９６７２  【受付／平日10：00～18：00】 

FAX / 0120-21-9672 
下記申込み欄に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ願います。 お申込み〆切：2月27日（月） 

※定員になり次第、締め切らせていただきます。 
開催2日前までに受講票をお送りします。当日ご持参下さい。 

14:00～15:30 

 （ふりがな） 

 貴店名 

ＴＥＬ 

ご住所 （〒      －         ） 

ＦＡＸ（受講票送付用） 

（     ） 

（     ） 

弊社記入欄／弊社担当者名 

（ふりがな） 

氏名（ﾌﾙﾈｰﾑ） 

（必須） 

役職 

（必須） 

役職 

（ふりがな） 

氏名（ﾌﾙﾈｰﾑ） 

加盟店 
ぐるなび番号 

例) g123456 

／ なし 

／ なし 

ぐるなびに 
加盟していない 

お預かりした個人情報は、本セミナーにおける問合せ対応、受講票の発送・送信、参加状況の確認、各種ご連絡(電話またはメール)、個人を特定できないよう
に加工した統計情報の作成の為に利用いたします。会場で撮影させていただきました動画・画像は、大学セミナーを含む当社の営業活動に活用させていただ
きます。その他、個人情報に関する取扱いについては、当社プライバシポリシー（http://www.gnavi.co.jp/company/policy/）をご参照ください。 

2017年3月2日（木） 会 場 日 程 柏BRAINS 201号室 
千葉県柏市柏4-7-3 メゾン・ドゥ・シェーネ 

※2月６日に京成ミラマーレで開催致します 
 「ぐるなび戦略共有会議 GON MEETING 2017」 
 歓送迎会対策セミナーと、内容が重複します。 

歓送迎会対策＆ 
競合店分析セミナー 

春宴会のメインとなる歓迎会・送別会。その売上アップの 
大きなカギとなるネット予約。活用法や集客成功店舗事例、 
トレンドデータをご紹介いたします。 
さらに、宴会シーズンに備え、競合店分析を行います。 
自店を成長させる上で、どのお店を競合店として設定すれば 
良いのか、競合店と比較してみて、自店の改善点、強化ポイントを
抽出します。情報を比較し、その場で改善点を抽出し、 
集客につながるページの準備をしていきます。 

参加者情報 

参加無料 

歓送迎会対策 
春の商戦期を制する！ 

歓送迎会対策 
春の商戦期を制する！ 

歓送迎会は、普段の宴会と違い、主役がいる宴会シーン。同僚を送る会、新しい仲間を迎える会、宴会幹事はどのような 
飲食店を、どのタイミングで探し始めるのか、ぐるなびのビックデータを元に紐解きます。また、最も人の出入りが多い3，4月こそ、 

新しい顧客獲得、その後のリピート客を掴むチャンス。セミナーでは歓送迎会集客のノウハウをお伝えします。 

歓送迎会商戦に向けて今から準備できる事をはじめよう 

ぐるなび大学 検索 URL http://daigaku.gnavi.co.jp/ 

【WEB】（千葉） 

23347 
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